SicurPro

soluzioni perla Tua sicurezza

LA TUA SICUREZZA

ILNOSTRO OBIETTIVO....

CHI SIAMO
COSA FACCIAMO



SicurPro

La nostra azienda, nata nel 1996 a Modena, da sempre si & occupata di
SOLUZIONI che trattano impianti di Sicurezza; in particolare nel settore
Allarme (Antintrusione), Videosorveglianza e Domotica

Ad oggi siamo tra le realta pili organizzate e preparate, in Italia. Riusciamo a
produrre impianti ad alto valore aggiunto grazie alla nostra competenza
e ad uno studio costante e continuativo
“Abbiamo sempre ritenuto, e riteniamo tutt'oggi, che un impianto di sicurezza
dev'essere come un "vestito su misura” - questo & quello che facciamo!”

Il nostro settore si & davvero evoluto; la tecnologia offre opportunita fantastiche e
noi, semplicemente, ne approfittiamo. Scegliamo prodotti, li INTEGRIAMO con
'unica finalita di produrre SOLUZIONI molto performanti ADATTE e
PERSONALIZZATE

Possiamo ritenerci davvero degli “specialisti”; lo studio, la ricerca, I'esperienza ci
permettono di trovare, sempre, |a soluzione giusta in ogni situazione.

| nostri impianti non sono “commerciali” ma vengono da noi realizzati e da noi
progettati, con l'obiettivo di superare eventuali “limiti" derivanti dai singoli
prodotti/produttori. Tutti i nostri lavori risultano essere affidabili, semplici e di
lunga durata.




COME LAVORIAMO

02.

STUDIO DEL CASO

Scelta della tecnologia

Scelta delle prestazioni

Livello di sicurezza

Scelta del sistema

Scelta dei dispositivi di rilevazione
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. Opere necessarie alla rilevazione
e Facilita di utilizzo

* Impatto estetico

* Integrazioni

01.

SOPRALLUOGO

¢ Ascoltiamo il cliente

¢ Valutiamo il “rischio”

¢ Valutiamo la “fattibilita"

¢ Valutiamo la struttura
dell'ambiente

04.

TIPOLOGIA FORNITURA

* Vendita con pagamento in unica
soluzione

¢ Vendita con pagamento rateizzato

e Comodato d’uso - formula “senza
pensieri”

03.

PRESENTAZIONE PROGETTI

La consegna dei progetti e preventivi sara

presentata all'interno della nostra sede con:

¢ Proposta soluzione 1,2,3

¢ Prova “reale” delle soluzioni

¢ Presentazione della nostra organizzazione
- struttura

¢ Presentazione SERVIZ|

06.

POST-VENDITA

® Assistenza a “chiamata”

e Reperibilita H24-365

¢ Teleassistenza - Telecontrollo

¢ Garanzia "Gold"

e Contratti Assistenza personalizzati

05.

FASI DELLA FORNITURA

Installazione a regola d'arte
* Massima pulizia

Perfezione sui dettagli
Rispetto dell'ambiente di lavoro



COSAFACCIAMO

A CHI CI RIVOLGIAMO

Sicurpro non vende PRODOTTI ma SOLUZIONI
| prodotti sono degli strumenti, ricercati nel panorama internazionale (di tutti i Brand piu

significativi di questo settore) che ci consentono di raggiungere un obiettivo ben preciso:
Produrre e fornire SOLUZIONI / IDEE fattibili e sicure

®
01. HoMmE
o e APPARTAMENTI
 VILLE
A. ALLARME e CASE SINGOLE
* Sistemi per piccole medie e e CASALI
grandi ambienti
e Sistemi per la protezione
ESTERNA
e Sistemi di “analisi Video” ®
¢ Sitemi integrati
02 TERZIARIO
o "« ATTIVITA' COMMERCIALI
e STUDI PROFESSIONALI
B. VIDEOSORVEGLIANZA « NEGO?I IN GENERE
e Sistemi di semplice registrazione / e DISTRIBUTORI CARBURANTE
riproduzione con controllo remoto
e Sistemi di Controllo Accessi /
Rilevazione Targhe / Rilevazione
Incendio
e Integrazione con sistemi Allarme/
Domotica ®
03 BUSINESS
® "« MAGAZZINI
C. DpomorTica » DEPOSITI
* Soluzioni Integrate con sistemi * CINEMA
o ALBERGHI

Dal 1996 abbiamo realizzato migliaia di impianti di piccole, medie e grandi dimensioni; Il nostro background & davvero

ALLARME, VIDEO SORVEGLIANZA,
VIDEO CITOFONIA

e Soluzioni SMART (semplici)

¢ Gestione Luci

* Gestione Temperature

e Gestione Automazioni

* Gestione Tapparelle

¢ Gestione Irrigazione

e Controllo Consumi

e Controllo Carichi

* Musica

* Regole

e Scenari

significativo e ci permette di trovare, sempre, una soluzione adatta al contesto in cui andiamo ad intervenire




CHI SIAMO

®

SOPRALLUOGO

Un nostro consulente, un Perito
Tecnico, esperto in sistemi di

sicurezza, verra direttamente sul
posto al fine di valutare
attentamente il contesto, la
fattibilita e naturalmente la
richiesta del cliente.

Ascoltare, proporre e trovare la
soluzione piu adatta é
sicuramente il valore aggiunto
di ogni nostro impianto

@

DEMO

Non puoi comprare un impianto
cosi importante senza provarlo...

Presso la nostra showroom
potrai vedere e provare, con tutta
calma, le soluzioni che ti vengono

presentate. (Non basta un sito
web o un preventivo "su carta" per
capire cosa stai comprando)
Non puoi acquistare un impianto
cosi importante senza nemmeno

vederlo, senza sapere chi e
I'azienda che si deve occupare

della tua sicurezza.

S

PREZZI
IMBATTIBILI

Acquistare un impianto SicurPro
significa fare un investimento
“sicuro” nel tempo.

Le nostre Soluzioni sono
sicuramente le pil vantaggiose
anche dal punto di vista
economico.

| nostri impianti hanno una "durata"
media di 10/15/20 anni.....

O

INSTALLAZIONE
PERFETTA

All'installazione ci pensiamo
noi....

Ti garantiamo che l'installazione la
facciamo noi, nessuno al di fuori
della nostra azienda. Persone di
fiducia che non hanno "fretta" - il

lavoro ben fatto dura per sempre!

non solo, deve anche essere "bello

da vedere".

o,

PROFESSIONALITA'

Cosa significa essere
Professionali ?

Significa saper essere utili ai
clienti, conoscere i prodotti, e
trovare la soluzione migliore per
ogni situazione. Soprattutto
significa essere "leali" e non far
credere al cliente di essere al
sicuro quando di fatto non lo &
affatto. Non si scherza con la
sicurezza delle persone, della
famiglia e dei propri beni.

O

POST-VENDITA

Siamo organizzati per gestire un
servizio di assistenza
PROFESSIONALE

Un sistema a Ticket (con relativa
tracciabilita dell'impianto)
disponibile H24 o una sede,
vera, a cui risponde il servizio
clienti

Magazzino interno e servizio
H24 con Teleassistenza impianti*
* valida per alcune tipologia di
contratto


http://www.sicurpro.it
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TI RENDIAMO LAVITA
SICURA
SEMPLICE
CONFORTEVOLE

GUARDIAMO SEMPRE AL FUTURO, NEL RISPETTO DEL PASSATO............

HOME - BUSINESS SOLUTION

.




